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Cciaa Presentata venerdi scorso la nuova manifestazione dedicata alla subfornitura in programma a gennaio a Lariofiere

A.A.A. fornitore offresi: lindustria meccanica va in fiera

Apprezzata da tutti la formula innovativa scelta per questo evento voluto con forza da Rossella Sirtori

nilostons it 2oa abhs

fornitura meccanica per [ar sco-
prire alle aziende lecchesi i for-
nitori che magari sono... dietro
I’angolo. E’‘questo I'obiettivo di
«A.A.A fornitore offresi» pro-
mossa da Cciaa e Distretto Me-
talmeccanico e in programma il
23-24 gennaio nei padiglioni di
Lariofiere. L'evento & stato pre-
sentato venerdi scorso nella sa-
la Consigliodella nuova Camera
di Commercio.

A fare gli onori di casa il pre-
sidente Vico Valassi: «Questa &
una proposta che crea lavoro:
chi ha bisogno deve sapere che
nel territorio ci sono potenzia-
lita enormi». Concetto ribadito
da Massimo Sesana, conferma-
to proprio settimana scorsa alla
presidenza di Lariofiere: «E’
una formula innovativa e snella

che permeftera di incontrare i
fornitori ché'sono fuori casa». A
condurre la présentazione rivol-
gendo direttamente le domande
agli altri interlocutori presenti
al tavolo é stata la «vera pro-
tagonista di questa manifesta-
zione» (come I'ha definita lo
stesso Valassi), ovvero Rossella
Sirtori, presidente del Distretto
Metalmeccanico e membro di
Giunta della Cciaa: «Tutti ci
hamno creduto fin da subito e
hanno lavorato per realizzare
questo eventon.

I primo a intervenire & stato
Francesco Lepratti (Api; mem-
brodi Giunta Cciaa): «<E’ un’ini-
ziativa utile per le nostre im-
pbrese gia in tempi normali, a
maggior ragione oggi. A volte si
cercano clienti in Cina quando
magari sono a 1 chilometro».
Tra i sostenitori anche Cna, co-

me ha evidenziato il preside
Giorgio Ferrgeini:.«E’ in

ausetaccio le.offerte

& Impors:- | 5T mbo.(me
tanteritornare al mercatolbeals”, ‘consiglio-catnerale) ha rimar-

e alla centralita delle relazioniy.«

Un concetto caro anchea Marco
Giorgioni, presidente CdQ:
«L’esperienza del Matching mo-
stra quanto sia importante col-
laborare e puntare sui legami».
Entusiasti anche gli imprendi-
tori da Marco Corti (Costamp
di Sirone) e Andrea De Capi-
tani (Deca di Calolzio) compo-
nenti del Comitato di Distretto,

Apprezzamenti per la formu-
la sono arrivati anche da Con-
findustria e Confartigianato. Se
per il presidente dell’associazio-
ne di via Caprera, Franco Kel-
ler, «l format scelto facilita il
contatto con gli operatoria costi
ridotti: questo significa efficien-
za. Anche come azienda (la Iml
di Lomagna, ndr) passeremao al

cato come «I'impresa artigiana,
che & sul mercato grazie a fles-
sibilita e prodotti di qualita, sia
alla costante ricerca di partner
affidabilin,

Uno spazio nella fiera I'avra
anche il Politecnico. «Cerche-
remo di portare esempi e novita
con applicazioni tecnologiche
facilmente recepibili dalle
aziende metalmeccaniche», ha
spiegato il prorettore Riccardo
Pietrabissa. A sostenere la trio-
stra anche alcuni sponsor: in
prima fila ci sono gia Deutsche
Bank-Banca Popolare di Lecco
(rappresentata al tavolo da Giu-
liano Melesi) e Objettivo La-
voro (presente con il responsa-
Igji]'ie territoriale Michele Ne-

).
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